Vertrauensvolle
Zusammenarbeit von Anfang
an und erfolgreiche Begleitung
bis ins Ziel

Seit 1996 sind wir von der B|O|A GmbH in
Deutschland erfolgreich tatig. Unsere Berater kon-
nen auf langjahrige Erfahrungen zuriickblicken. In
zahlreichen Projekten haben sie dies unter Beweis
gestellt.

Vertrauensvolle Zusammenarbeit bedeutet fiir
uns, dass wir nur in den Feldern beraten, in denen
wir Spezialkenntnisse nachweisen kénnen:

® Marketing und Vertrieb

® Beschaffung

® Organisationund IT

Unsere Philosophie:

»Wir schaffen Mehr Wert" bestimmt unser Han-
deln. Nachhaltigkeit in den Losungen, Nachhaltig-
keit in den Erfahrungen gehoren dabei zu unserem
Anspruch.

B|O|A

beraten | optimieren | anwenden
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B|O|A GmbH

WalramstralRe 15
58706 Menden

Telefon: 02373 919541
Telefax: 02373 919542
info@boa.de
www.boa.de
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Vertriebsdienstleistung

gezielt, effizient und kostenginstig...

Anfrage

Besuchstermin
Folgekontakt

Erstkontakt

Adressen

...far lhren Vertriebserfolg!
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Die tagliche Herausforderung
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Zufiihr- und Montagetechnik
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